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Svar status

Observationer

Total 15
® lkke svaret 6,7%

Afvist 0,0%
@ Ufuldsteendig 0,0%
® Gennemfort 93,3%

Formal med AquaGlobe

Prioriter falgende syv formal med at vaere partner i AquaGlobe. Valg forst det formal, der har sterst betydning for
din virksomhed.

Nar alle syv formal er valgt, er det muligt at 2ndre pa raekkefalgen.

Netvaerksopbygning og udvikling 28,6% 14,3% 71% 7,1%

Branding og udvikling af regional 71% 71% 35.7% 71% 21.4% 14.3%
vandklynge : : : ’ : :

Demonstrationsprojekter, test og 21.4% PARY 71% 71% 7,1%
prototyping : ’ :

Uddannelse og rekruttering 14,3% 21,4% 28,6% 7,1% 28,6%

Salg og eksport 42,9% PARYS 71% 71% 71%

Feolles masrkesager 7.1% 14,3% 28,6% PXWLA 28,6%

Formidling af vandteknologi til 14.3% 7.1% 14.3% 357% 28.6%
borgere/offentligheden : : : : :
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Kommentar til formal med deltagelse i partnerskabet

4

Abne besvarelser

Svar er angivet pa sideAbne besvarelser | 17

Observationer

Total 4

FOR: Hvilket udbytte af AquaGlobe fandt din virksomhed vigtigst, som motivation for at blive partner? (Valg de tre
vigtigste)

Mulighed for at netveerke og samarbejde 78.6%
med partnere i AquaGlobe '

Mulighed for at afpreve og vise produkter 71,4%
@ge salg og eksport 64,3%
Partnerskabets brandingvaerdi 35,7%

Andet (Skriv i kommentarfelt hvad) 21,4%

Samarbejde om fremme af feelles 14.3%
meerkesager .

Tiltreekke og sikre kvalificeret arbejdskraft 7.1%
til branchen

Skabe offentlig interesse for det 7.1%
vandteknologiske omrade

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

Observationer

Total 14
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NU: Hvilket udbytte af partnerskabet er vigtigst for din virksomhed pa nuvarende tidspunkt? (Vaelg de tre vigtigste)

dge salg og eksport

Mulighed for at netveerke og samarbejde
med partnere i AquaGlobe

Mulighed for at afpreve og vise produkter

Partnerskabets brandingvaerdi

Andet (Skriv i kommentarfelt hvad)

Skabe offentlig interesse for det
vandteknologiske omrade

Samarbejde om fremme af feelles
meerkesager

Tiltreekke og sikre kvalificeret arbejdskraft
til branchen

Observationer

Total

0%

64,3%

64,3%

64,3%

21,4%

21,4%

14,3%

14,3%

7,1%

10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

14

FREMTID: Hvilket udbytte af partnerskabet finder din virksomhed vigtigst i fremtiden? (Vaelg de tre vigtigste)

Mulighed for at afpreve og vise produkter

Mulighed for at netveerke og samarbejde
med partnere i AquaGlobe

Jge salg og eksport

Partnerskabets brandingveerdi

Andet (Skriv i kommentarfelt hvad)

Skabe offentlig interesse for det
vandteknologiske omrade

Samarbejde om fremme af feelles
meerkesager

Tiltreekke og sikre kvalificeret arbejdskraft
til branchen

Observationer

Total
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85,7%

78,6%
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21,4%

14,3%
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7,1%
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Kommentarer til forventninger til AquaGlobe

2

Abne besvarelser

Svar er angivet pa sideAbne besvarelser | 17

Observationer

Total 2

Hvad er det storste udbytte din virksomhed har faet af AquaGlobe pa nuvarende tidspunkt?

14

Abne besvarelser

Svar er angivet pa sideAbne besvarelser | 17

Observationer

Total 14
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Hvori bestar ifelge din virksomhed det starste potentiale for AquaGlobe?

14

Abne besvarelser

Svar er angivet pa sideAbne besvarelser | 17

Observationer

Total 14

Hvordan kan din virksomhed konkret bidrage til at udnytte det potentiale?

14

Abne besvarelser

Svar er angivet pa sideAbne besvarelser | 17

Observationer

Total 14
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Hvori bestar ifelge din virksomhed den sterste udfordring for AquaGlobe?

14

Abne besvarelser

Svar er angivet pa sideAbne besvarelser | 18

Observationer

Total 14

Hvordan kan din virksomhed konkret bidrage til at Igse den udfordring?

14

Abne besvarelser

Svar er angivet pa sideAbne besvarelser | 18

Observationer

Total 14
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Hvad gnsker din virksomhed AquaGlobe skal have mest fokus pa i den narmeste fremtid?

14

Abne besvarelser

Svar er angivet pa sideAbne besvarelser | 18

Observationer

Total 14

Hvilke uudnyttede ressourcer kan din virksomhed bidrage med i AquaGlobe? F.eks. kompetencer, viden, netvaerk,
okonomi.

14

Abne besvarelser

Svar er angivet pa sideAbne besvarelser | 18

Observationer

Total 14
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Hvis | skal pege pa noget unikt ved at samarbejde med Skanderborg Forsyning, hvad er det sa?

14

Abne besvarelser

Svar er angivet pa sideAbne besvarelser | 19

Observationer

Total 14

Hvor tilfreds er | med virksomhedens synlighed i AquaGlobe?

3
4
Gennemsnit
1 3,9 ]
Observationer
Total 14
® Gennemsnit 3,86
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Hvor tilfreds er | med virksomhedens synlighed i AquaGlobe?

100%
75%
50%
25%
VALY
“ 7,1%
o% 0.0% 0.0% I
1 - Meget utilfredsstillende 2 3 4 5 - Meget tilfredsstillende
Observationer
Total 14
Hvor tilfreds er din virksomhed med AquaGlobes interne kommunikation?
3
4
Gennemsnit
1 3,9 ]
Observationer
Total 14
® Gennemsnit 3,93
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Hvor tilfreds er din virksomhed med AquaGlobes interne kommunikation?

100%

75%

50%

25%
21,4%

0,0% 0,0%

14,3%

1 - Meget utilfredsstillende 2 3 4 5 - Meget tilfredsstillende

0%

Observationer

Total 14

Hvor tilfreds er din virksomhed med AquaGlobes eksterne kommunikation?

Gennemsnit

4,2

Observationer
Total 14

® Gennemsnit 4,21
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Hvor tilfreds er din virksomhed med AquaGlobes eksterne kommunikation?

100%

75%

50%

25%
21,4%

0,0% 0,0%

0%
1 - Meget utilfredsstillende 2 3 4 5 - Meget tilfredsstillende

Observationer

Total 14

Hvor tilfreds er din virksomhed med Skanderborg Forsynings ledelse af AquaGlobe?

3
4
Gennemsnit
1 3,6 ]
Observationer
Total 14
® Gennemsnit 3,57
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Hvor tilfreds er din virksomhed med Skanderborg Forsynings ledelse af AquaGlobe?

100%
75%

50%

35,7%
25% :
| - =
21,4%
14,3% -
0,
2 3 4

1 - Meget utilfredsstillende 5 - Meget tilfredsstillende

Observationer

Total 14

Hvor tilfreds er din virksomhed alt i alt med at vaere partner i AquaGlobe?

3
4
Gennemsnit
1 3,9 ]
Observationer
Total 14
® Gennemsnit 3,86
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Hvor tilfreds er din virksomhed alt i alt med at vaere partner i AquaGlobe?

100%

75%

50%

25%

21,49
@ 7.1%

1 - Meget utilfredsstillende 2 3 4 5 - Meget tilfredsstillende

0,0% 0,0%

0%

Observationer

Total 14
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KOMMENTAR TIL FORMAL MED DELTAGELSE I
PARTNERSKABET

1. Vi har og havde en forventning om at udvikle nye lgsninger med de andre

partnere. Dette synes jeg ikke fungere.

2. Et onske om at fa fokus pa rent og godt drikkevand - og synliggere de state-of-
the art teknologier som anvendes til behandling (Filtrering og filtermaterialer) og
sikring af drikkevandet i forhold til aktuelle problemstillinger omkring Fx. Arsen,

Pesticider, Smag, Blgdgering, mm.

3. EnviDan deltager fordi vi gerne vil involveres i og bidrage med projekter udviklet
sammen med partnere, der teenker lidt le&engere end blot til slutningen af de enkelte

projekter....

4. Vores baggrund for at veere partner er demonstration og udvikling. @vrige er
sekundzere/ikke-relevante men alligevel prioriterede da spgrgeskemaet ikke tillader

at ga videre uden besvarelse

KOMMENTARER TIL FORVENTNINGER TIL
AQUAGLOBE

1. Det geelder generelt for alle deltagere i Aquaglobe og branchen som sadan, at

vores mal er at styrke danske vandvirksomheders mulighed for at ége eksporten.

2. Har skrevet det samme alle tre steder fordi vi lige er startet som projektpartner.

Hvor der star "produkter" skal det i vores tilfeelde aflgses af "projekter".

HVAD ER DET STORSTE UDBYTTE DIN
VIRKSOMHED HAR FAET AF AQUAGLOBE PA
NUVZARENDE TIDSPUNKT?

1. Synlighed overfor partnere

2. Et godt medested for (primeert regionale) vandvirksomheder, hvor feelles

lgsninger kan markedsfgres.
3. Branding - afprgve produkter

4. Grundleeggende forstaelse for hele situationen omkring vandforsyningen og

hvilke store teknologiske fremskridt der er ngdvendig i fremtiden for at sikre miljzet.

5. Relationer, omtale pa diverse medier, profileret os i branchen via vores Tema

ERFA dag. Faet en stor demoskaerm med S2 i kontrolrum.

6. Et mere abent og beeredygtig partnerskab med Skanderborg

Forsyningsvirksomhed samt starre netvaerk med partnere som er med i AquaGlobe.
7. Indtil videre kun netveerk.

8. Bedre dialog med SKF og andre partnere i feellesskabet.

9. Teette dialoger om spaendende projekter. Godt netveerk.

10. Det har for os veeret et fint udstillingsvindue, nar vi har haft kunder fra ind- og

udland.

11. Teettere samarbejde med Skanderborg Forsyning og de virksomheder som indgar
i partnerskabet, samt mulighed for deltagelse i en reekke relevante mgder for

vandsektoren. Samt nye ansggninger om prjektsamarbejder.

12. Netvaerke med gvrige partnere da der ikke er kommet konkrete projekter igang

som vi er en del af
13. Vores 3 aftalte projekter som er pa vej

14. PT har vi faet udviklet en alarmfunktion til vores brandhane. Er dog lidt i tvivl
om det kan tilskrives Aquaglobe eller om det retteligt skal tilskrives Skanderborg

Forsyning.

HVORI BESTAR IFGLGE DIN VIRKSOMHED DET
STORSTE POTENTIALE FOR AQUAGLOBE?
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1. Netveerk

2. At vi kan lgfte i flok - vise et meget bredere (og emre samlet) udsnit af, hvad
danske vandvirksomheder formar, en nar hver enkelt virksomhed skal vise sig

frem.
3. Udvikle nye Igsninger med partnere

4. Samarbejde med partnerne og praesentationen af Igsninger til primeert

overvagning.

5. Udvikle og implementering af trendtsaettende teknologi med henblik pa

fremvisning

6. Feelles synlighed for fremvisning af lgsninger samt lgfte ambition niveauet i DK

og eksport i teet samarbejde med parnere

7. For os er det stagrste potentiale, muligheden for samskabelse. Muligheden for at
lave et feellesprojekt, l@se en konkret udfordring eller lignende, som giver vaerdi for
de involverede og dermed ogsa Aquaglobe. Potentialet i at kunne vise ovenstaende

frem til andre i forsynings/vand branchen vagtes hgijt.

8. Mulighed for formidle god viden om drikkevand og spildevand til det stigende
antal interesserede forbrugere og andre interessenter i DK og udland - hvor
inspiration kan gives hvordan en effektiv kunde- og kvalitetsorienteret

vandforsyning kan etableres.

9. At veere en "demonstrationsforsyning" der viser hvad partnerskaber og visioner
kan bgre, hvis det gribes an pa den rigtige made. Dette vil styrke parterne og

dermed understgtte vandvisionen.

10. Vi kan arbejde pa tveers i vandbranchen omkring Know-How, og hvordan vi kan
sammenteenke produkter til hele vandlgsninger mellem virksomhederne, som skaber

vaerdi! Det fremmer dansk eksport!

11. Samle kompetencerne indefor vandteknologi i det gstlige Jylland og udggre en
steerk platfor for udvikling, forskning og demonstration af eksisterende og nye

vandteknologiske Igsninger til vandsektoren og internationale samarbejdspartnere.
12. Feelles projekter med efterfalgende reference historie

13. Som en ud af flere danske fyrtarnsprojekter/partnerskaber til demonstration og

afprgvning af nye teknologier og lgsninger

14. Det starste potentiale for AquaGlobe er at fa vand, miljg og natur til at ga op i en
hgjere enhed, s& Skanderborg og Skanderborg Kommune placeres som et atraktivt

sted at veere.

HVORDAN KAN DIN VIRKSOMHED KONKRET
BIDRAGE TIL AT UDNYTTE DET POTENTIALE?

1. Feelles forskningsprojekter

2. Vikan hjeelp med at tiltreekke relevante delegationer savel som supplerende
vandteknologi virksomheder.

3. Tilbyde samarbejde
4. Forsat samarbejde omkring pumpe overvagningen.
5. Vi kan veere en del af de trendtseettende teknologier

6. Levere produkter til Skanderborg Renseanlzeg for test og fremvisning Deltage

aktiv i aktiviteter som har feelles glaede jf. ovennaevnte

7. Vi kan bidrage med knowhow, faktiske produkter og applikationer. Data til SRO fra

"remote locations" er vores force.

8. Ved at demonstrere Igsninger og inspirere til fuld-skala lgsninger i SKF.
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9. Innovationsprojekter - fondsstgtte - branding - partnerskabstankegang

10. Kort sagt - Vaere med i netveerket med de gvrige partnere og have en skarp on-

going dialog!

11. Vi kan bidrage med viden samt ekspertice til at sgge midler til forsknings og
udviklingsprojekter. Vi kan levere preesentationer og foredrag om vandteknologi

samt afholdelse af arrangementer hos Aquaglobe eller Teknologisk Institut.
12. Deltage aktivt | relevante projekter
13. Ved at samarbejde om ovenstaende

14. Bidrage med produkter, der tapper ind i ovenstaende.

HVORI BESTAR IFGLGE DIN VIRKSOMHED DEN
STORSTE UDFORDRING FOR AQUAGLOBE?

1. Etablere synegier og projekter partnerne imellem

2. At finde gkonomi og feelles fodslag i forhold til at etablere et egentligt
testcenter/fremvisningscenter, hvor virksomhederne i feellesskab kan vise deres

lgsninger frem.
3. At fa samarbejdet imellem partnere til at fungere

4. Den store forskel mellem den private sektor ogsa den made som SKB forsyning
fungere pa. Foler lidt at SKB har bedre tid i forhold til os i det private.

5.1 skal blive konkrete og fa gang i projekter

6. Hastighed for faerdiggerelse af AquaGlobe - arealer inde i bygninger og udenom
Dokumentation og synlighed for opnaede resultater af pilot projekter og optimeringer
Udskiftning i personalet - det giver dialog "bagom" -

7. At samle tradene pa de mange idéer og udspil, der kontinuerligt fremsaettes i
feellesskabet, og fa dem eksekveret.

8. Ikke at ville alt pa samme tid = intern ressourcemangel i SKF. Evnen til at "Walk-
the-talk" = evne til at lave fuld-skala anlaeg nar demonstrationsanleeg har pavist

veerdi.
9. At fa sat muskler pa det store og flotte skelet der er bygget ;o)

10. At fa strategien eksekveret - Fx fa lavet konkrete handleplaner, som giver
fremdrift pa de forskellige projekter!

11. At fa samlet partnerskabet og fa sat klare mal for udviklingen af Aquaglobe.

Rammerne er der og viljen til at drive det.

12. At der ikke komme gang | innovative projekter med nytankning indenfor

vandteknologi

13. Holde focus pa demonstration Koordinere, informere og aftale aktiviteter og

besag med partnere far igangsaetning

14. Storrelse og gkonomi

HVORDAN KAN DIN VIRKSOMHED KONKRET
BIDRAGE TIL AT LGSE DEN UDFORDRING?

1. Feelles forskningsprojekter

2. Det kan vi kun i begreenset omfang. Vi kan hjeelpe med at gore opmaerksomme
pa Aquaglobes eksistens, dets muligheder overfor potentielle nye partnere savel
som overfor udenlandske delegationer.

3. Ved at samarbejde og byde ind med opgaver

4. Det er ikke nemt.. Maske vi skal trykke mere pa for at fa ting til at ske.
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5. Veere med til at definere projekter/lgsninger udfra jeres udfordringer og fremtidige

projekter

6. Vi forsager med at komme med produkter for opstillign indenfor og holde fast i de

ting som Stjernholm har leveret og samarbejdet med Jens Munk fungerer.

7.Ved at byde ind og deltage der hvor vi har noget at bidrage med, og der hvor

Aquaglobe og feellesskabet kan drage nytte heraf.
8.7

9. At fa lavet konkrete projekter og lgsninger, der viser hvad vi kan nar vi arbejder

sammen!
10. Kort sagt - veere en aktiv medspiller og partner...

11. Vi kan bidrage med erfariner fra lignende projekter og netvaerk, hvor der er klare
kommisorier i forhold til de enkelte virksomheders engagement og leveringer pa

halvarsbasis.
12. deltage aktivt med vores viden indenfor f.eks. Industriel IT sikkerhed
13.Indga | teet dialog med forsyningen om vores demonstrationsbehov

14. Vi har bidraget med finansiel stotte

HVAD ZGNSKER DIN VIRKSOMHED AQUAGLOBE
SKAL HAVE MEST FOKUS PA | DEN NARMESTE
FREMTID?

1. Partnerskabsmegder og facilitere feelles arbejdsdage/projekter

2. At skabe tydelighed om den vaerdi der kan skabes for virksomhederne samt at

tiltreekke de kunder der er malgruppen.
3. Sage projekter og projektmidler
4. Demo setups til preesentationer.

5. Fa gang i sambejdet mellem partnerne. SKF skal iveerksaette konkrete projekter
og veere projektleder pa at fa punkter som innovation og verdensteknologi til at se
dagens lys via samarbejde i gruppen

6. Blive feerdig med de planlagte ting, saledes vi har en "faerdig" AquaGlobe

7. Fa demosites, og/eller idégrundlag realiseret, sa der er noget konkret at vise
frem, samt formidle ud af bygningen.

8. Implementere fysiske demonstrationsanlaeg = noget at se og rere ved !
9. At fa konkretiseret visionerne via projekter og demosites.
10. Eksekvering af strategien - Fa tingene til, at ske... Fremdrift.....

11. Fa konktiseret projekter som skal sgges og udfgres med angivelse af
projektledere for at sikre finansieringen og fremdriften i Aquaglobe. Der skal saettes

klare konkrete mal.
12. At fa konkrete projekter igangsat

13. Se foregaende Fremdrift pa konkrete demonstrationsprojekter for at skabe

indhold fer yderligere igangseettes

14. At fa defineret nogle mal for hvor virksomheden vil hen, -og veere kendt for, og

fa disse overordnede mal brudt ned i nogle delmal, som partnerne kan byde ind til.

HVILKE UUDNYTTEDE RESSOURCER KAN DIN
VIRKSOMHED BIDRAGE MED | AQUAGLOBE?
F.EKS. KOMPETENCER, VIDEN, NETV ARK,

D KONO MI.

1. Netveerk, viden
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2.Vikan bidrage med det netveerk vi har internationalt og nationalt.

3. Vi har ingen uudnyttede ressourcer. Det skal prioriteres efter BC. Hvis man skal

have ressoucer hos Powel
4. Flere ressourcer og kompetencer.

5. Kompetencer og viden. @konomi, da vi ikke har givet vores bidrag endnu for
partnerskaet. Det kraever konkrete og relavante projekter som er i kategorien

innovativ og verdensteknologi.
6. Vi kan bidrage med tid, og test af produkter - ingen gkonomi.

7. Kompetencer, viden og hardware, omkring malinger uden for anlaegget, og alt

"under jorden".

8.7

9. Projekter, innovation, marketing og branding.

10. Jeg synes ikke, at der er nogen uudnyttede resourcer!

11. Nar malene og fokusomraderne bliver mere konkret definerede, har vi flere ideer
til projketansggninger med deminstration, som vi gerne vil inddrage Skanderborg
forsyning og partnerkredsen i.

12.viden og netveerk
13. Kompetencer

14. Vi foler, vi byder ind pa alle fronter og med de ressourser, vi har til radighed.

HVIS | SKAL PEGE PA NOGET UNIKT VED AT
SAMARBEJDE MED SKANDERBORG FORSYNING,
HVAD ER DET SA?

1. At | har sa mange spandende partnerne i samme ramme
2. Rigtig god dialog og feelles forstaelse.
3. En ung innovativ organisation

4. At det er lykkes for SKB at fa dette projekt pa benene og finde og fasteholde sa

mange spaendende virksomheder.
5. Samarbejdet med SKF har vaeret godt til at skabe dialog og en masse omtale

6. Abent dialog om l@sninger hvor der synliggeres for VARDI og det giver et
baeredygtig partnerskab, som har flyttet sig meget positivigennem samarbejdet de

seneste ar.
7.Fremsynet, lysten og ambitionerne til at veere first mover.

8. Skanderborg Forsyning har ikke altid udtrykt sig "abent" - og det fornemmes at et
bedre kendskab bringer grudlag for en mere "aben" dialog - sa problemstillingerne

kan konkretiseres hurtigere og dermed ogsa lgses hurtigere.
9. Et meget steerkt partnerskab og en steerk vision
10. Fantastiske visioner, et god strategi og ikke mindst en super branding!

11. Skanderborg Forsynings engagement, kraft og gapamod i forhold til at skabe

rammerne for Aquaglobe og formentlig en ny vandklynge i @stjylland.
12. de er meget proaktive og en god driver
13. Skabe endnu et godt fyrtarn for dansk vandteknologi

14. Det unikke er vel i bund og grund, at et sadant samarbejde er muligt her i

Danmark, set med internationale briller
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