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P2- Karsten Schipperheijn

“Even experienced negotiators often make 

the mistake of treating important talks as 

a win-lose negotiation”
“But when both sides are satisfied with 

their agreement, the odds of a long-lasting 

and successful business partnership are 

much higher”









Lodsejer: Jeg vil gerne have grødeskæring og finde en kompensation for de 

oversvømmede områder ved Gudenåen (position)

– Hvorfor? Fordi min grund stod under vand – og det gjorde at jeg 
mistede tid, fik stress, jeg er nervøs for værdien af mit hus i fremtiden 
og at dette har påvirket mit familieliv. (interesser bag position)

Lystfisker: Jeg er imod grødeskæring og opgravning af sand (position)

– Hvorfor? Fordi det skader biodiversiteten i åen, forringer habitater og 
det vil ødelægge den natur jeg nyder som lystfisker (interesser bag 
position)
















